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LE FRENCH TACOS

Partout en France, nos restaurants proposent a nos clients des
espaces généreux et conviviaux ou il fait bon de déguster des
recettes inédites de tacos revisités a la frangaise, dont la fabri-
cation et la garniture se distinguent de lI'encas classique ou de

la cuisine mexicaine. Chaque jour et en toute saison, nos clients
peuvent composer les tacos qui correspondent a leurs godts

et leurs envies. Du mini au giga, un large choix de viandes,avec
sauces et suppléments agrémentés de frites et d’'une sauce
fromageére faite maison, dont on garde la recette secrete, offre
plus d’'un million de possibilités pour vivre une expérience unique !
Nous complétons la carte Tacos Avenue avec des burgers et des
wraps, le tout a déguster sur place ou a emporter, seul ou a
partager entre amis ou en famille.
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pagner Hi : nea
partie développement du réseau de
franchisés Tacos Avenue.

~ Véritable pivot entre I'enseigne et
nos franchisés, Romuald est notre
conseiller en exploitation. Il organise
et fait circuler lI'information entre l'en-
semble des acteurs pour améliorer la
performance qualitative et quantita-
tive des franchisés.

Animatrice Nord ’
En charge de lanimation de la partie

_nord, Armelle exerce une fonc






besoin de se retrouver entre amis ou en
famille, dans un espace propice aux
échanges et au partage.

DIVERSITE
Des équipes composeées dhommes etde
femmes de tous horizons qui participent
quotidiennement au dynamisme de notre




NOUVELLE IDENTITE <> TACOS AVENVUE
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EVOLUTION ET DEVELOPPEMENT

« Nous suivons avec attention les nouvelles tendances en constante évolution »

<>TACOS AVENUE

2019

POUTINE
POPS

Le réseau a décidé de créer une premiére
‘marque virtuelle, Poutine Pops en 2019. Cest
une marque qui propose des poutines principa-
lement. Le client peut alors composer lui-méme
sa poutine.

La poutine est composée généralement de

potatoes pops, d’une ou plusieurs viandes, de
légumes, le tout recouvert d’'une sauce froma-
gere maison dont on garde la recette secréte.

La carte de Poutine Pops propose
également d‘autres produits comme des bur-
gers ou des wraps afin de satisfaire

au mieux la clientéele.

TACOS AVENUE MARQUES VIRTUELLES



EVOLUTION ET DEVELOPPEMENT

« Nous suivons avec attention les nouvelles tendances en constante évolution »

& crusH

— —
—— BURGER

En 2021, apreés le succes de la premiére

marque virtuelle, le réseau s'est lancé dans la créa-
tion d’une nouvelle marque virtuelle : Crush Burger.
Cette nouvelle marque propose des burgers qualita-
tifs avec une viande fagon bouchére. Ici, il est pro-
posé aux clients des recettes de burgers élaborées
comme par exemple un burger chevre-miel ou un
burger montagnard.

De quoi éveiller les papilles de chacun !

Ce sont de nouveaux choix de produits pour nos
clients et des nouvelles opportunités de développe-
ment pour nos franchisés.
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EVOLUTION ET DEVELOPPEMENT

« Nous suivons avec attention les nouvelles tendances en constante évolution »

Nous avons créé une marque similaire a Tacos Ave-
nue pour développer une gamme de produits signa-
tures avec une meilleure marge. L'univers recherché
est différent de Tacos Avenue avec plus de couleurs.
Cela nous permet daugmenter notre chiffre d'affaires
sans investissement financier.

20238

¢T3 AROUND APULIA

\" CHICKEN PANZEROTTI
Deux nouvelles marques

virtuelles sont en cours de déploiement

pour 2023 ...
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LE PROFIL DES FRANCHISES

AGIR EN TANT QUE CHEF D’ENTREPRISE
De maniere professionnelle et indépendante.

AVOIR UNE GESTION DE QUALITE
IRREPROCHABLE

Tant sur les savoir-faire que sur les
savoir-étre.

AVOIR LESPRIT RESEAU
O La passion d’entreprendre.

O
O O L'envie de promouvoir la marque.

S Les valeurs de Tacos Avenue.

SAVOIR MANAGER
SES EQUIPES
Et fidéliser ses clients.
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LES 8 ETAPES POUR DEVENIR FRANCHISE

8.

<> TACOS AVENUE

DECOUVERTE DE LENSEIGNE
Visioconférence, journée découverte.

CONFIRMATION D’INTERET
Etude du dossier de candidature
et validation mutuelle.

REMISE DU DIP
(Document d'Information Pré-contractuel)
Sur présentation de justificatifs d'apport.

SIGNATURE DU CONTRAT
Réservation de zone ou de franchise
selon le cas de figure.

ACCOMPAGNEMENT A LA RECHERCHE
D’EMPLACEMENT ET AU MONTAGE DU PROJET
Implantation sous conditions du cahier des charges
Tacos Avenue, étude du plan architecte, montage
du dossier financier.

LANCEMENT DES TRAVAUX

FORMATION
1 semaine de théorie et 4 semaines de
pratique + accompagnement a l'ouverture.

OUVERTURE DE VOTRE FRANCHISE !




LES CHIFFRES - CLES

13,4M 9 230

CA DU RESEAU EN TANT QUE COMMUNAUTE
EN 2022 FRANCHISEUR RESEAUX SOCIAUX
(41 VUES PUBLICATIONS EN 2022)

17 21 250

EXPERIENCE DANS LE ,
FRENCH TACOS RESTAURANTS EMPLOYES

2 MILLIONS DE TACOS
DEVORES EN 2022
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PERFORMANCE & INVESTISSEMENT

+731000€HT
CA moyendes
restaurants

_ Frais de livraison
~ (prestataires) '

 Entre30% et 40%
~ Résultat opérationne

Franchise:

a partir de 220K€ HT 70 000€
Investissement initial Apport minimum

Dark Kitchen (licence de marque) :

a partir de 120K€ HT 35000€
Investissement initial Apport minimum
SEO I CONDITIONS D'ADHESION
— Franchise:
—/7 7 ANS 5%duCAHT  25000€
[I Contrat Royalties ~  Droit d'entrée

5 TACOS AVENUE




DEVELOPPEMENT

24l

RESTAURANTS
OUVERTS

10

OBJECTIF DE10
OUVERTURES
PAR AN

ET D’AUTRES
PROJETS EN
COURS

EXCLUSIVITE

TERRITORIALE

ALBI, ALES, AVIGNON, CAEN, LA SEYNE-SUR-MER, MARSEILLE (CHAVE) MARSEILLE (LA

VALENTINE) MILLAU, TARBES, MONTPELLIER (JUSTICE) MONTPELLIER (POMPIGNANE),

MONTPELLIER (SAINT-GELY-DU-FESC), NANCY, NIMES, PARIS (PUTEAUX), PAU, RODEZ
(ONET LE CHATEAUX), SAINT-MALO, TOULOUSE BORDEROUGE

*En cours d’ouverture.

(Suisse) (Maroc)

IMPLANTATION

ACCESSIBILITE | 01
Stationnements ‘ ~ Surface totale di
et transports . e

en commun

~ proches




ACCOMPAGNEMENT & OUTILS

Pour vous accompagner dans votre développement, nous mettons a votre disposition de nombreux
outils vous facilitant le quotidien et la gestion de votre enseigne. Vous pouvez également vous appuyer
sur notre réseau de partenaires professionnels couvrant 'ensemble des expertises métiers.

NOS OUTILS

EXTRANET
Outil de communication
interne.

SYSTEME DE CAISSE FLUIDE
+ BORNES

OUTIL DE GESTION DE STOCK

OUTIL DE GESTION DU
PERSONNEL

OUTIL DE MAITRISE SANITAIRE
(HYGIENE)

LOGICIEL DE GESTION DE PAIE

ANIMATION
& ACCOMPAGNEMENT

FORMATION INITIALE
1 semaine de théorie
+4 semaines de pratique
+accompagnement a l'ouverture

ANIMATION CONTINUE
Accompagnement a long terme

SEMINAIRES ANNUELS
2 jours/an pour nous retrouver tous
ensemble afin de travailler
et de profiter

CONVENTIONS THEMATIQUES

Plusieurs visio-conférences a l'année :

achats, communication, cartes,
digitalisation...

SOLIDARITE
ENTRE FRANCHISES

NOS PARTENAIRES

FRANCHISE MANAGEMENT,
FORT D'UNE EXPERIENCE
DE PLUS DE 300 RESEAUX

CABINET D’EXPERTISE COMPTABLE
ET BANQUES

AGENCE DE COMMUNICATION
GLOBALE

AGENCEURS ET MAITRES
D’'OEUVRE

CENTRALE D'ACHATS AVEC PRIX
NEGOCIES

PRESTATAIRES DE LIVRAISON
(UBER EATS, DELIVEROO, JUST EAT)

TACOS AVENUE ACCOMPAGNEMENT & OUTILS






